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Startende ondernemers hebben goede plannen, maar investeerders zijn terughoudend

‘Onze geluidscamera
staat volgende week
bij de eerste klant’
‘We kunnen een jaar
lang ondernemen

dankzij deze prijs’
‘Een groot Chinees

postorderbedrijf is

onze eerste klant’
Anne Marije Elekan

De economische crisis weerhoudt
ondernemers er niet van een be-
drijf te starten. De organisatie van
de wedstrijd New Venture Awards
heeft dit jaar een recordaantal on-
dernemingsplannen ontvangen.
Bovendien was de verscheiden-
heid aan plannen groter dan in
voorgaande jaren. Afgelopen don-
derdag werden de winnaars be-
kendgemaakt.

Dit jaar streden 170 onderne-
mers om een geldprijs van
€25.000. Vorig jaar waren dat er
136, een kwart minder. ‘Onderne-
mend Nederland bruist, ondanks
de recessie’, zegt juryvoorzitter
Maarten Wolleswinkel. Volgens
Wolleswinkel, zelf werkzaam bij
Holland Corporate Finance, kan
dit te maken hebben met de kos-
tenbesparingen bij bedrijven. Die
zouden ertoe leiden dat bedrijven
afthankelijker zijn geworden van
innovaties uit de markt. Onderne-
mers spelen daarop in.

Het toenemend aantal deelne-
mers heeft volgens Wolleswinkel
niet afgedaan aan de kwaliteit van
de inzendingen. ‘Ik heb in de vijf
jaardatikdit doe nog nooit eenzo-
danig hoog niveau gezien.” Onder-
nemers betrekken klanten steeds

eerder bij hun bedrijf, stelt Wolles-
winkel. ‘Dat doet de kwaliteit van
de plannen goed. En als je een-
maal klanten hebt, dan is je idee
bewezen; het werven van inves-
teerders is dan bijna kinderspel.’

Dat er dit jaar een ongekend
breed scala aan ideeén werd inge-
diend, komt volgens Carl
Bahnmiiller, jurylid sinds 1998,
doordat de Nederlandse onderne-
mersmarkt steeds volwassener
wordt. ‘De markt dijt uit. Kwamen
er in de eerste jaren van de wed-
strijd vooral plannen binnen van
technostarters, nu krijgen we in-
zendingen uit allerlei markten.
Life sciences bijvoorbeeld, daarin
zie je een enorme toename van be-
drijfsplannen en productideeén.’

Maarjuistnu het aantal kwalita-
tief goede ondernemingsplannen
toeneemt, hebben investeerders
minder te besteden. ‘Was startka-
pitaal voor ondernemers altijd al
moeilijk te krijgen, tijdens de eco-
nomische neergang is dat nog
moeilijker ~ geworden’,  zegt
Bahnmiiller.

Op één uitzondering na zijn de
tien finalisten van de New Venture
Awards allemaal nog op zoek naar
investeerders. De eerste kosten

van hun ondernemingen hebben
ze gedekt met subsidies, bancaire
leningen en in een enkel geval met
inkomsten uit dienstverlening.
Hoewel er veel investeerders bij
New Venture betrokken zijn, is de
wedstrijd nadrukkelijk geen ver-
kapte markt van geld en ideeén.
‘Ondernemers komen hier in eer-
ste instantie om hulp te krijgen bij
het concretiseren van hun be-
drijfsideeén’, zegt Bahnmiiller.
‘Maar de aanwezige investeerders

houden hun ogen open.’
4 uim dertig bedrijven
hebbenwe al geholpen

met het stiller maken
van hun apparaten,
zegt Vincent Locht, een van de op-
richters van New Venture Award-
winnaar Sorama. ‘Voor Brabantia
haalden we bijvoorbeeld een
kraak uit de pedaalemmer envoor
Brink Climate Systems maakten
we een ventilatiesysteem 4 decibel
stiller.’

Begin 2009 richtten Locht en
zijn compagnon Rick Scholte So-
rama op. In eerste instantie was
e hebben enor-
me banklenin-




Sorama alleen een adviesbureau
dat producenten hielp hun appa-
raten stiller te maken. Als advi-
seurs maakten Locht en Scholte
gebruik van een bijzondere came-
ra die geluidsbronnen en trillin-
gen opspoort en in beeld brengt.
Die camera brengen ze nu op de
markt. ‘We merkten datonze klan-
ten ook interesse hadden in de ca-
mera zelf’, zegt Locht.

De ‘geluidscamera’, groten-
deels ontwikkeld door Scholte tij-
dens zijn promotieonderzoek aan
de TU Eindhoven, stelt product-

4 e hebben enor-
me banklenin-
gen’, antwoordt
Eline van Beest

opdevraaghoezij en haarcompag-
non de ontwikkeling van hun pro-
duct hebben gefinancierd. ‘Dat is
niet erg omdat we zelf veel vertrou-
wen hebben in ons idee.’

Samen met Thijs van Oorschot
ontwikkelde Van Beest een slaap-
sensordiesnurken, slaapapneuen
nek-enrugklachtenbestrijdt. Hun
bedrijf, NightBalance, werd daar-
mee een van de winnaars van de

drijf en zijn ze hard op zoek naar
investeerders. ‘Ze zeggen wel eens
dat friends, family en fools in star-
tendeondernemersinvesteren. Bij
onswas dat de bank. We willen nu
graag andere investeerders aan-
trekken.” Als finalist van de New
Venture Awards kreeg NightBalan-
ce een geldprijs van €25.000. Van
Beest won ook de Master of Busi-
nessInnovation,een extraprijsdie
werd uitgereikt voorafgaand aan
de New Venture Awards. ‘Dankzij
deze prijzen kunnen we samen
een jaar gaan ondernemen.’

ontwikkelaars voor het eerst in
staat te zien hoe een product ge-
luid maakt. Op basis van deze in-
formatie kan de producent sneller
en met minder kosten ongewenst
productgeluid terugdringen.
Decameraisalhelemaaluitont-
wikkeld. ‘Volgende week wordt zij
in gebruik genomen door onze

New Venture Awards.

‘Als industrieel ontwerpers wa-
ren we op zoek naar een probleem
dat we konden oplossen. Mijn va-
deris chiropractoren hijkwammet
de vraag of we een product konden
ontwikkelen dat slaapproblemen
tegengaat.’ De jonge ondernemers
bedachten vervolgens een ingeni-
eus apparaatje waarmee patiénten
automatisch worden gecorrigeerd
voor hun slaaphouding. Het pro-
ductisin principe uitontwikkelden
wordt nu onderworpen aan een
reeks klinische tests.

lead customer’, zegt Locht.
Hetprijzengeld datde onderne-
mers bij deze wedstrijd wonnen,
wordt ingezet om de camera ge-
bruiksvriendelijker te maken.
Maar volgens Scholte heeft Sora-
ma op dit moment eigenlijk geen
nieuwe investeringen nodig.
‘Voorlopig kunnen we vooruit
dankzij de omzet die ons advies-
werk genereert.’ Locht en Scholte
namen deel aan de wedstrijd om
hun bedrijfsplan scherper te stel-
len. ‘Voor ons was de uitdaging:
hoewordtonsideeontvangen?’

‘We hebben het geluk gehad da
we konden beginnen met de ont
wikkeling van de NightBalance
toen we nog studeerden. We heb
ben erzelfs eenvakmee gehaald er
ik ben er ook nog eens op afgestu
deerd’, zegt Van Beest.

Nu zijn Van Oorschot en Var
Beest fulltime bezig met hun be




€ I igenlijk wilde ik een
boek schrijven, maar
daar pasten niet al mijn
stylingadviezen  in.’
Daarom begon Barbara Snoeker
met de ontwikkeling van een soft-
wareprogramma. Samen met haar
zus Nicole Snoeker richtte ze het
bedrijf 2stylegyou, winnaar van de
New Venture Awards, op. 2sty-
legyou biedt een stylingapplicatie
waarmee vrouwen automatisch
worden voorzien van kledingstuk-
ken passend bij hun figuur.

‘Hetiseen objectiefadvies,geba-

een lening via SenterNovem. Het
vinden van investeerders was voor
de ondernemers een van de rede-
nen om mee te doen aan de New
Venture Awards. ‘Nadat we ons
hadden ingeschreven, meldde
zich eeninvesteerder die gespecia-
liseerd is in de Aziatische markt.
De samenwerking moet nog be-
klonken worden, maar we zouden
de kennis en financiéle middelen
goed kunnen gebruiken’, zegt
Snoeker. ‘We hebben het geld no-
dig om onze software en website
verderteontwikkelen.’

seerd op een hele rits algoritmes’,
zegtSnoek. ‘Erzijn nueenmaal din-
gendie ogen doen. Datmaaktdatje
ze ook kunt sturen naar de plekken
waar je ze wilt hebben.’
OmdatdezussenSnoekerdeap-
plicatie verkopen aan retailers,
blijft het gebruikt ervan voor con-
sumenten gratis. De eerste klant
heeft al getekend. ‘Vooral Aziati-
sche bedrijven hebben interesse
getoond. Een groot Chinees post-
orderbedrijf heeft onze applicatie
als eerste gekocht. Daarnaast zijn
we in gesprek met postorderbe-

drijven in Taiwan, Japan en India.
Maar ook Nederlandse bedrijver
zijn geinteresseerd. ‘In Nederlanc
kunnen vrouwen nu al via onze
website kledingstukken van mer
ken als Mexx en Esprit bekijken.’

De start van het bedrijf hebber
de zussen gefinancierd met privé
kapitaal, geld uiteen fonds en me:




Koen Gillis van IceWizard pr: rt zijn ‘ij geil den tijdens de New Venture Awards finale. Foto: Elmer van der Marel
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